EMPRENDIENDO CON EL CONOCIMIENTO

e La participacion e inscripcion en esta convocatoria
implica la aceptaciéon de los términos de las presentes
bases y de cualquier resolucion de la Universidad Auténo-
ma de Nuevo Ledn o el jurado, sin salvedades ni condicio-
nantes.

¢ Todos los emprendedores participantes sin exclusién
expresan su consentimiento para que la Universidad
Auténoma de Nuevo Ledn y en su caso la Secretaria
Académica, y la Direccion de Emprendimiento y Desarro-
llo Empresarial; por constituirse como organizador del
concurso, puedan de manera libre y exclusiva, por si o a
través de terceros reproducir el video e imagen del
emprendedor de que se trate; consentimiento irrevocable
que quedara perfeccionado con la sola participacion en el
CONCUrso.

* En el supuesto de resultar finalista y encontrarse imposi-
bilitado a cumplir con el programa de incubacién, debera
notificarse a la UANL, en este caso a la Direccion de
Emprendimiento y Desarrollo Empresarial; con tiempo
anticipado. En cuyo caso la Universidad Autonoma de
Nuevo Leodn seleccionara al equipo sucesivo en evalua-
cién por parte del comité evaluador, y asi sucesivamente.

1. IDEACION

Esta es la primera fase de tu proyecto. Haz identificado una
problemaética que te gustaria resclver, y estas dispuesto a dedicar
tiempo a la blisqueda de una solucion.

2. CONCEPTUALIZACION

Dedicas tiempo al entendimiento del problema, y esto te ha

permitido crear un prototipo inspiracional, Tienes un buen

entendimiento del problema, sus causas, y de la poblaci6n que se

ve afectada por él e iteras con las posibles soluciones. Haz
ol

construido la identidad de tu emprendimiento; su misién, vision, y
filosofia.

3. DESARROLLO DE MVP

Has fundamentado tu solucion por lo que has desarrollado un
Producto Minimo Viable. Has definido como generar ingresos y
sabes como ganar clientes.
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¢ Tratandose de la imagen de los emprendedores partici-
pantes, éstos manifiestan que existe consentimiento para
su transmision y difusion en los términos planteados en el
punto que antecede, respondiendo cada titular del dere-
cho ante cualquier reclamacion que se llegare a suscitar
en contra de la Universidad Auténoma de Nuevo Ledn, la
Secretaria Académica, y la Direccion de Emprendimiento
y Desatrollo Empresarial, por tal circunstancia.

¢ Cada uno de los participantes; en especial los ganado-
res del concurso aceptan gratuitamente que su nombre,
imagen, ciudad y fotografia podran ser utilizados por la
Universidad Auténoma de Nuevo Ledn, la Secretaria
Académica, y la Direccién de Emprendimiento y Desarro-
llo Empresarial para la difusién o promocion del concurso
por cualquier medio idéneo y existente, ya sean propios o
de terceros.

¢ La Universidad Autonoma de Nuevo Ledn, se reserva el
derecho de modificar fechas, cancelar o suspender el
concurso, si llegare a presentarse una situaciéon que
impida el desarrollo y/o cumplimiento de este, situacion
que sera valorada a discrecion por parte de las primeras,
sin que esto conlleve responsabilidad alguna en contrario.

* Cualquier contravencion a las presentes bases por parte
de los participantes dard como consecuencia la anulacion
de su participacién y/o premio.

» Cualquier situacion no prevista en estas bases sera valo-
rada y evaluada por la Universidad Auténoma de Nuevo
Ledn, la Secretaria Académica, y la Direccion de Empren-
dimiento y Desarrollo Empresarial, quien emitird, en su
caso, la resolucion respectiva.

¢ Para cualquier duda comunicarse al correo
emprendimientohub@gmail.com o llamar al 81 8329
4000 ext. 4022, o ext. 1469.

4. VALIDACION

Tu prototipo ha evolucionado, ahora es més sofisticado y también
mas costoso. En esta fase has logrado obtener retroalimentacion
por parte de tu mercado meta. Has validado que tu diferenciador
es realmente valioso para tu cliente. Has conectado con clientes
potenciales e incluso puedes llegar a tener cartas de intencion de
compra.

5. ESCALAMIENTO

Tu emprendimiento necesitas capital para lograr atender la
demanda que el producto tiene, Buscas socios estratégicos que
puedan hacerte ganar mas clientes y que te ayuden a posicionar-
te en el mercado.

6. BUSQUEDA DE INVERSION

El emprendimiento ha recibido inversion. Tienes la capacidad de
produccion suficiente como para buscar nuevos y mas ambicio-
sas clientes y proyectos. Buscas crear una relacion a largo plazo
con tu cliente.




